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Subunitatea 6.3: Oportunitati de finantare pentru antreprenori

Obiective de invdtare

Identificarea diverselor surse de finantare disponibile pentru antreprenori.
e intelegerea criteriilor de eligibilitate pentru diferitele oportunititi de finantare.
Dezvoltarea de informatii privind strategiile de succes ale aplicatiilor.

Definitie

Antreprenorii care se lanseaza in noi afaceri au adesea nevoie de sprijin financiar pentru a-si
transforma ideile in realitate. Aceasta subunitate analizeaza diversele optiuni de finantare, oferind
informatii despre programe precum Erasmus+, initiativele New Generation, Tmprumuturile
traditionale pentru afaceri si fondurile adaptate pentru tinerii antreprenori. Verificand criteriile de
eligibilitate si procesele de aplicare, antreprenorii pot parcurge strategic mediul de finantare pentru a
gasi cel mai potrivit sprijin financiar pentru nevoile lor unice.

Explorarea programelor de finantare

Portalul de finantare europeana: Un portal cuprinzator care oferad informatii despre programele de
finantare disponibile Tn cadrul Uniunii Europene.

https://european-union.europa.eu/live-work-study/funding-grants-subsidies en

Erasmus+ este un program al Uniunii Europene care sprijina educatia, formarea, tineretul si sportul.
El include oportunitati pentru antreprenori de a se implica in programe de mobilitate internationala,
de a dobandi competente si de a promova spiritul antreprenorial.

Exemple de programe: Erasmus pentru tinerii antreprenori faciliteaza schimburile intre noii
antreprenori si antreprenorii cu experienta din alte tari ale UE.

https://www.erasmus-entrepreneurs.eu/

Programele pentru noua generatie se referda la diverse initiative si programe ale UE menite sa
incurajeze inovarea, sustenabilitatea si spiritul antreprenorial in randul tinerei generatii.

Exemple de programe: Initiativa privind ocuparea fortei de munca in randul tinerilor are ca scop
combaterea somajului Tn randul tinerilor prin sprijinirea crearii de locuri de munca, a activitatilor

independente si a antreprenoriatului.
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https://ec.europa.eu/social/main.jsp?catld=1079

Intelegerea surselor traditionale de finantare:

imprumuturile pentru afaceri reprezintd o formd traditionald de finantare oferitd de institutiile
financiare, cum ar fi bancile, intreprinzatorilor pentru a-si incepe sau extinde afacerile.

Exemple de programe: Banca Europeand de Investitii (BEl) Tmprumuturi ofera imprumuturi pentru
diverse proiecte, inclusiv pentru cele care promoveaza antreprenoriatul.
https://www.eib.org/en/products/loans/index.htm

Fonduri dedicate tinerilor antreprenori:

Diferite fonduri sunt special concepute pentru a sprijini tinerii antreprenori, oferind resurse financiare
si oportunitati de mentorat.

Exemple de programe: Fundatia Europeana pentru Tineret sprijina proiecte si activitati care
incurajeaza cooperarea, inovarea si spiritul antreprenorial in randul tinerilor.

https://www.coe.int/en/web/european-youth-foundation/home

Resurse: Your Europe Business - Asistenta financiara ce ofera indrumari cu privire la diferitele optiuni
de asistenta financiara disponibile pentru intreprinderile din UE.

https://european-union.europa.eu/live-work-study/doing-business-eu _en

Antreprenorii pot explora aceste programe si platforme pentru a obtine o perspectiva mai profunda
asupra mediului de finantare. Fiecare program are un accent unic, criterii de eligibilitate si procese de
aplicare. Prin implicarea in aceste resurse, antreprenorii isi pot adapta strategiile de finantare pentru
a se alinia la obiectivele lor de afaceri si pentru a-si spori sansele de obtinere a sprijinului financiar
necesar pentru a avea succes.

Exista diferite tipuri de oportunitati de finantare disponibile pentru antreprenori, in functie de stadiul
in care se afla afacerea, de sectorul de activitate si de nevoile specifice ale acestora. lata cateva tipuri
suplimentare de surse de finantare:

® (Capitalul derisc (CR) este o forma de finantare prin capital privat oferita de investitori (venture
capitalists) intreprinderilor nou infiintate si intreprinderilor mici cu potential ridicat de
crestere.

Finantarea prin capital de risc implica adesea investitii in capitaluri proprii, iar investitorii pot juca
un rol activ in gestionarea si luarea deciziilor in cadrul societatii in care au investit.
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® Investitorii providentiali (angel investors) sunt persoane instdrite care ofera capital pentru
infiintarea unei afaceri, de obicei in schimbul unei datorii convertibile sau al unui capital
propriu.

Pe langd sprijinul financiar, investitorii providentiali oferd adesea mentorat si expertiza in
domeniu.

® Crowdfunding presupune strangerea unor sume mici de bani de la un numar mare de
persoane, de obicei prin intermediul platformelor online.

Printre modelele de crowdfunding se numara modelele bazate pe recompensa (cei care sprijina
proiectul primesc un produs sau un serviciu), modelele bazate pe actiuni (cei care sprijina proiectul
primesc actiuni in cadrul companiei) si modelele bazate pe donatii (fara randament financiar).

Guvernarea de la diferite niveluri pot oferi subventii firmelor angajate in activitati specifice, cum
ar fi cercetarea si dezvoltarea, initiativele de mediu sau crearea de locuri de munca.

Granturile sunt adesea fonduri nerambursabile acordate pentru a sprijini proiecte specifice
aliniate prioritatilor guvernamentale.

® Sponsorizarea corporativa, unele intreprinderi isi asigura finantarea prin parteneriate si
sponsorizari cu corporatii mai mari care sunt interesate sa sprijine startup-urile sau proiectele
inovatoare.

Sponsorii corporativi pot oferi sprijin financiar, mentorat sau acces la resurse si retele.

® Acceleratoarele si incubatoarele de afaceri sunt programe care ofera finantare, mentorat si
resurse pentru firmele nou infiintate in schimbul unei participatii la capitalul social.

Aceste programe au adesea o durata fixa, in timpul cdreia firmele nou infiintate beneficiaza de
sprijin intensiv pentru a-si accelera cresterea.

® Platformele de imprumut tip peer-to-peer pun in legatura creditorii individuali cu debitorii,
permitand intreprinderilor sa acceseze fonduri fard a apela la institutiile financiare
traditionale.

Ratele dobanzii si conditiile sunt de obicei negociate intre imprumutat si creditori.

® Parteneriate strategice, intreprinderile pot obtine finantare prin intermediul unor
parteneriate strategice, in cadrul carora colaboreaza cu alte intreprinderi pentru a obtine
beneficii reciproce.

Finantarea poate veni sub forma unor intreprinderi comune, acorduri de licenta sau parteneriate
de co-dezvoltare.

® Fundatiile si organizatiile nonprofit pot oferi granturi intreprinderilor care lucreaza la proiecte

aliniate la misiunea si obiectivele lor.
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Cererile de finantare necesitd adesea o demonstratie clara a impactului social sau de mediu.

e in cadrul concursurilor si competitiilor, intreprinderile pot participa la concursuri si competitii
care oferd premii in bani, mentorat si expunere.

Aceste evenimente se concentreaza adesea pe inovare, sustenabilitate sau pe provocari specifice
industriei.

Antreprenorii ar trebui sa evalueze cu atentie fiecare optiune de finantare, luadnd in considerare
factori precum valoarea finantarii necesare, stadiul in care se afla afacerea lor, precum si termenii si
conditiile asociate fiecarei surse. Diversificarea surselor de finantare si explorarea unei combinatii a
acestor optiuni poate oferi o baza financiara mai rezistenta pentru o afacere.

Explorarea programelor de finantare a tarilor de proiect

Fiecare tara are propriul set de oportunitati de finantare si programe de sprijin pentru intreprinderi.
lata cateva exemple pentru Spania, Italia, Austria, Romania si Grecia.

Spania:

® |CO (Instituto de Crédito Oficial): este o banca publica de dezvoltare a afacerilor care ofera
finantare companiilor spaniole, inclusiv imprumuturi pentru proiecte de investitii.

Site web: ICO https://www.ico.es/

® ENISA (Empresa Nacional de Innovacidn): este o companie publica care ofera sprijin financiar
IMM-urilor spaniole prin diverse instrumente de finantare, inclusiv imprumuturi si capitaluri
proprii.

Site web: ENISA https://www.enisa.es/

® (dti (Centro para el Desarrollo Tecnoldgico Industrial): Cdti sprijind companiile spaniole n
domeniul inovarii tehnologice si al internationalizarii prin intermediul unor granturi si
imprumuturi.

Site web: Cdti https://www.cdti.es/

Italia:

® |[nvitalia: este agentia nationald pentru investitii straine si dezvoltare economica. Ofera sprijin
si finantare intreprinderilor italiene.

Site web: Invitalia https://www.invitalia.it/
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® Simest: oferd sprijin financiar companiilor italiene pentru proiecte de internationalizare,

inclusiv exporturi si investitii in strainatate.

Site web: Simest https://www.simest.it/

® (Cassa Depositi e Prestiti (CDP): ofera sprijin financiar intreprinderilor italiene, concentrandu-
se asupra investitiilor in inovare, infrastructura si internationalizare.

Site web: Cassa Depositi e Prestiti https://www.cdp.it/

Austria:

® Austria Wirtschaftsservice (AWS): ofera sprijin financiar si subventii intreprinderilor austriece,
inclusiv finantare pentru inovare, tehnologie si internationalizare.

Site web: Austria Wirtschaftsservice https://www.aws.at/

e Osterreichische Forschungsforderungsgesellschaft (FFG): ofera finantare pentru proiecte de
cercetare si inovare n Austria, sprijinind intreprinderile din diverse sectoare.

Site web: FFG https://www.ffg.at/

Romania:

® Ministerul pentru Mediul de Afaceri, Comert si Antreprenoriat (MMACA): ofera programe de
sprijin pentru afacerile din Romania, inclusiv granturi si finantari pentru IMM-uri si start-up-
uri.

Site web: MMACA https://economie.gov.ro/

Grecia:

® Hellenic Development Bank (HDB): ofera produse si servicii financiare pentru a sprijini
intreprinderile grecesti, inclusiv imprumuturi si garantii.

Site web: Banca Elend de Dezvoltare https://kyc.hdb.gr/

® Grecia - Stimulente pentru investitii: inclusiv subventii si avantaje fiscale, pentru a atrage si a
sprijini intreprinderile din sectoare-cheie.

Resurse: Investiti in Grecia https://www.enterprisegreece.gov.gr/
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Acestea sunt doar cateva exemple, existand adesea si programe regionale si specifice industriei.
Antreprenorii din fiecare tara ar trebui sa exploreze aceste resurse, sa contacteze institutiile relevante
si sa verifice criteriile de eligibilitate pentru a identifica cele mai potrivite oportunitati de finantare
pentru nevoile specifice ale afacerii lor.

Unele programe ofera indrumare generala menita sa sprijine persoanele care doresc sa-si deschida
propria afacere sau sa devina lucratori pe cont propriu in tarile in care se desfasoara proiecte:

Spania:

® Programa de Autoempleo, Creacion de Empresas y Emprendimiento: Acest program din
Spania are ca scop promovarea activitatilor independente si a spiritului antreprenorial prin
oferirea de sprijin, formare si asistenta financiara persoanelor care isi infiinteaza propria
afacere.

Resurse: Ministerul Muncii si Economiei Sociale

https://www.mites.gob.es/trabajoautonomo/es/index.html

Italia:

® Microcredito di Impresa (MDI): Program italian care ofera microcredite persoanelor care incep
o mica afacere, ajutandu-le sa acceseze fonduri si sprijin pentru a desfdsura activitati
independente.

Resurse: Microcredito di Impresa https://www.microcreditodiimpresa.it/

® Mettersi in Proprio - Regiunea Piemonte: Program regional Finantat de POR FSE PLUS 2021-
2027 pentru perioada 2023-2025 in cadrul programului C3di de sprijinire a crearii de
intreprinderi si a activitatilor independente (inclusiv transferul de intreprinderi) - are ca scop
promovarea spiritului antreprenorial pe intreg teritoriul regional, prin servicii de sprijin
dedicate  pentru cei care doresc sa isi deschidd propria  afacere.
Resurse: https://mettersinproprio.it/

Austria:

® GrindungsService este o initiativa austriaca care ofera sprijin pentru fondatorii de
intreprinderi nou-infiintate, inclusiv informatii, consiliere si asistenta in diverse aspecte legate
de demararea unei afaceri.

Resurse: GriindungsService https://www.wko.at/gruendung/start
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Romania:

® Fondul National de Garantare a Creditelor pentru IMM-uri (FNGCIMM): ofera garantii de
credit intreprinderilor mici si mijlocii (IMM-uri) pentru a facilita accesul acestora la finantare.

Resurse: FNGCIMM https://www.fhgcimm.ro/

Grecia:

® Programul "Restart": are ca scop sprijinirea somerilor pentru a deveni lucratori pe cont
propriu prin oferirea de stimulente financiare, formare si indrumare.

Resurse: Restart Program https://ypergasias.gov.gr/

® Hellenic Entrepreneurship Award: sprijind antreprenorii greci prin acordarea de finantare,
mentorat si oportunitati de dezvoltare a afacerilor.

Resurse: Hellenic Entrepreneurship Award https://envolveglobal.org/

Explorarea strategiilor de aplicare de succes
Claritatea proiectului

Definiti scopuri si obiective clare: Exprimati in mod clar scopurile si obiectivele proiectului sau ale
afacerii dvs. Fiti specific cu privire la ceea ce urmariti sa realizati si la modul in care finantarea va
contribui la aceste obiective.

Comunicarea impactului: Demonstrati o intelegere clara a impactului pe care-l va avea proiectul sau
afacerea dvs. Explicati modul in care acesta raspunde unei anumite nevoi, rezolva o problema sau
contribuie la o schimbare pozitiva.

Stabilitatea financiara

Demonstrarea viabilitatii: Furnizati dovezi ale stabilitdtii financiare a firmei dvs. Aceasta include
prezentarea unui plan financiar viabil, proiectii realiste ale veniturilor si un buget clar pentru fondurile
pe care le solicitati.

Reducerea riscurilor: Abordati riscurile potentiale si concepeti un plan de atenuare a acestora. Acest
lucru demonstreaza previziune si o abordare strategica a gestiunii financiare.
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Experienta echipei:

Evidentiati expertiza relevanta: Puneti in valoare experienta si expertiza membrilor echipei dvs.
Subliniati modul in care competentele lor se aliniaza cu nevoile proiectului sau ale afacerii. Acest lucru
creeaza incredere in capacitatea echipei dvs. de a executa planul propus.

Abilitati de conducere: Comunicati In mod clar structura de conducere din cadrul echipei dvs.
Evidentiati abilitatile de conducere care vor duce la succesul proiectului sau al afacerii.

Pasi practici pentru antreprenori:

1. Analizarea aplicatiilor de succes: Studiati cererile de finantare de succes din industria sau sectorul
dvs. Identificati temele si strategiile comune utilizate de firmele care au obtinut finantare. Acest
lucru va poate oferi informatii valoroase despre ceea ce cauta finantatorii.

2. Implicarea in programe de mentorat: Cautati mentorat de la persoane care au experienta in
obtinerea de finantare. Programele de mentorat, retelele din industrie sau incubatoarele de
afaceri pot oferi indrumare cu privire la strategiile eficiente de aplicare bazate pe experiente din
lumea reala.

3. Participarea la ateliere de lucru si formare: Participati la ateliere de lucru sau la sesiuni de formare
axate pe scrierea de granturi si pe cererile de finantare. Aceste evenimente ofera adesea sfaturi,
cele mai bune practici si sesiuni interactive pentru a va imbunatati abilitatile de pregatire a unor
cereri de succes.

4. Cautati feedback: Daca este posibil, contactati persoane care au experienta in procesul de
evaluare a cererilor de finantare. Cereti feedback cu privire la proiectele de propuneri pentru a
intelege ce cauta evaluatorii si cum va puteti imbunatati cererea.

5. Tmbun&tatirea iterativd: Tratati procesul de aplicare ca fiind repetitiv. Invitati din fiecare
depunere, fie ca are succes sau nu, si perfectionati-va continuu abordarea. Adaptati-va strategiile
pe baza feedback-ului si a cerintelor in schimbare.

6. Utilizati asistenta profesionald: Luati in considerare posibilitatea de a apela la asistenta
profesionala, cum ar fi scriitori de granturi sau consultanti, in special pentru oportunitati de
finantare mai mari. Expertiza acestora poate contribui la elaborarea unei cereri convingatoare si
bine structurate.

7. Explorand in mod activ aceste strategii si incorporandu-le in cererile lor de finantare, antreprenorii
isi pot spori sansele de succes si pot crea un caz convingator de sprijin financiar. Este esential sa
priviti procesul de depunere a cererilor de finantare ca pe o experienta de invatare continua si sa
perfectionati continuu strategiile pe baza feedback-ului si a tendintelor din industrie.
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Lista de verificare generala a eligibilitatii oportunitatii de finantare
Informatii despre afacere:
Forma juridicd: Tntreprindere individuald / Parteneriat / Corporatie / Altele (Specificati)

Vechimea intreprinderii: mai putin de 1 an / 1-3 ani / 3-5 ani / 5+ ani

Propunerea de proiect sau de afaceri:
Claritatea scopului: scopurile si obiectivele sunt clar definite pentru proiect sau afacere.
Inovatie si unicitate: se demonstreaza inovatie sau o propunere unica de valoare.

Fezabilitate: se descrie in mod clar modul in care proiectul sau activitatea pot fi implementate in mod
realist.

Considerente financiare:
Stabilitatea financiara: se furnizeaza dovezi de stabilitate financiara si un plan financiar viabil.

Bugetare: se prezinta in mod clar un buget pentru proiectul sau afacerea propusa.

Echipa si expertiza:
Experienta echipei: se evidentiaza experienta si expertiza relevanta a membrilor echipei.

Abilitati de conducere: se demonstreaza abilitati puternice de conducere in cadrul echipei.

Impact si sustenabilitate:
Impactul social sau de mediu: se descrie impactul pozitiv asupra societatii sau asupra mediului.

Planul de sustenabilitate: se prezinta un plan de sustenabilitate pe termen lung.

Conformitate legald si de reglementare:

Conformitate: conformitatea cu toate cerintele legale si de reglementare este asigurata.

Co-funded by
the European Union




THINK
CirEco

Consideratii etice: se abordeaza aspectele etice ale proiectului sau activitatii propuse.

Depunerea cererii:
Stadiul completarii: sunt incluse toate documentele si informatiile necesare.

Respectarea termenului limitd: cererea este depusa in termenul specificat.

Consideratii suplimentare:
Relevanta locala: se demonstreaza relevanta pentru comunitatea locald sau pentru publicul tinta.

Scalabilitate: se descrie potentialul de scalabilitate sau de crestere.
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Activitate practica: Studierea programelor de sprijin antreprenorial

Obiectiv: analizarea si intelegerea diferitele programe disponibile Tn tara selectata pentru a sprijini
persoanele fizice in initierea propriilor afaceri.

Materiale:

® un computer sau un dispozitiv mobil conectat la internet pentru a efectua cercetari online
® un carnetel sau un instrument digital de luare de notite pentru a consemna informatiile si
ideile importante.

Timp: 2 ore.
Metodologie:

1. Selectati o tara: Alegeti tara specifica pe care doriti sa o analizati. De exemplu, daca sunteti interesat
de Spania, Italia, Austria, Romania sau Grecia, concentrati-va pe una dintre acestea.

2. Cercetati resursele online:

o Utilizati site-urile oficiale ale guvernului, Camerele de comert si organizatiile de sprijinire a
antreprenoriatului. (a se vedea mai sus)
® (Cautati sectiuni dedicate infiintarii unei afaceri, antreprenoriatului sau programelor de sprijin.

3. Explorati site-urile Camerelor de comert:

Vizitati site-urile oficiale ale Camerelor de Comert din tara selectata.
Cdutati sectiuni legate de antreprenoriat, sprijin pentru afaceri si programe pentru
intreprinderi nou infiintate.

4. Agentiile si initiativele guvernamentale:

® |dentificati agentiile guvernamentale relevante responsabile pentru dezvoltarea afacerilor si
antreprenoriatului.

® Explorati initiativele, granturile si programele pe care le ofera pentru a sprijini noile
intreprinderi.

5. Verificati daca exista programe locale si regionale:

® Cercetati programele la nivel local si regional, deoarece acestea ar putea avea initiative
specifice pentru antreprenori.
® \Verificati daca exista agentii de dezvoltare regionala sau sprijin din partea autoritatilor locale.

6. Consultati programele de asistenta financiara:
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® Explorati programele de asistenta financiara, granturile si imprumuturile disponibile pentru
intreprinderile nou infiintate.
® Cautati criteriile de eligibilitate, procesele de aplicare si povestile de succes.

7. Incubatoarele si acceleratoarele de afaceri:

® \Verificati daca exista incubatoare de afaceri sau acceleratoare care sprijind intreprinderile
nou-infiintate.
intelegeti ofertele, procedurile de aplicare si povestile de succes ale acestora.
Programati o intalnire cu reprezentantii acestor incubatoare sau acceleratoare pentru a va
prezenta ideea si a discuta despre o potentiald colaborare.

Reflectati:

Luati in considerare acest lucru: fiecare antreprenor de succes a inceput de undeva. De ce sa nu l3sati
finantarea sa fie punctul dumneavoastra de plecare? Explorati peisajul vast al oportunitatilor de
finantare - ar putea fi ingredientul vital care va transforma visele in realitate.

Sugestii de materiale didactice

Crowdfunding explicat: https://single-market-economy.ec.europa.eu/access-finance/guide-
crowdfunding/what-crowdfunding/crowdfunding-explained en
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