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Subunitatea 6.2: Institutii care sprijina activitatile antreprenoriale

Obiective de invdtare

e |dentificarea institutiilor-cheie care sprijind antreprenorii.
intelegerea rolului Camerelor de comert, al organizatiilor profesionale, al consortiilor si al
asociatiilor.

e Familiarizarea cu normele nationale care reglementeaza activitatile antreprenoriale.

Definitie

Dezvoltarea antreprenoriald este adesea facilitata de institutii-cheie care joaca un rol vital in
sprijinirea afacerilor. Camerele de comert actioneaza precum centre pentru crearea de relatii,
promovarea afacerilor si sustinerea acestora. Organizatiile profesionale, consortiile si asociatiile
contribuie prin incurajarea colaborarii, schimbul de cunostinte si reprezentarea intereselor membrilor
lor.

n Uniunea Europeana (UE), mai multe organizatii esentiale joacd un rol foarte important in furnizarea
unui sprijin cuprinzator antreprenorilor. Cunoasterea acestor institutii este cruciala pentru persoanele
care navigheaza in peisajul complex al demararii si dezvoltarii unei afaceri. lata care sunt entitatile-
cheie pe care antreprenorii ar trebui sa le cunoasca:

Comisia Europeana: in calitate de organ executiv al UE, Comisia Europeand supervizeazd diverse
programe si initiative de sprijinire a antreprenoriatului si a inovarii.

Site web: Comisia European3 - intreprinderi si Industrie https://single-market-
economy.ec.europa.eu/industry en

Ghidul intreprinzatorului european: https://europa.eu/youreurope/business/index_ro.htm

Fondul European de Investitii (FEI): faciliteaza accesul la finantare pentru intreprinderile europene,
sprijinind spiritul antreprenorial prin intermediul capitalului de risc si al schemelor de garantare.

Site web: Fondul European de Investitii https://www.eif.org/index

Reteaua European Enterprise Network (EEN): O retea care oferd sprijin si consiliere IMM-urilor
(Tntreprinderi mici si mijlocii) care doresc sa se internationalizeze si sad inoveze.

Site web: European Enterprise Network https://een.ec.europa.eu/

Erasmus pentru tinerii antreprenori: Acest program fincurajeazd noii antreprenori sa lucreze cu
antreprenori cu experienta din alte tari ale UE, Tncurajand colaborarea transfrontaliera si schimbul de

cunostinte.

Co-funded by
the European Union



https://single-market-economy.ec.europa.eu/industry_en
https://single-market-economy.ec.europa.eu/industry_en
https://europa.eu/youreurope/business/index_ro.htm
https://www.eif.org/index
https://een.ec.europa.eu/

THINK
CirEco

Site web: Erasmus pentru tinerii antreprenori https://een.ec.europa.eu/

Camerele de Comert la nivel national si local: Camerele de comert nationale si locale ofera o gama
de servicii, inclusiv sprijin pentru fnregistrarea intreprinderilor, oportunitati de relationare si
promovare.

Exemplu: Asociatia Camerelor Europene de Comert si Industrie (EUROCHAMBRES) reprezinta
Camerele de comert la nivelul UE. https://www.eurochambres.eu/

Banca Europeana pentru Reconstructie si Dezvoltare (BERD): Desi nu este exclusiv o institutie a UE,
BERD sprijina antreprenoriatul in tarile candidate la UE, oferind finantare si expertiza.

Site web: BERD https://www.ebrd.com/home

Banca Europeana de Investitii (BEI): Sprijina proiectele care promoveaza dezvoltarea economica si
inovarea, oferind resurse financiare intreprinderilor.

Site web: Banca Europeana de Investitii https://www.eib.org/en/

Programele de finantare ale UE: Diferite programe de finantare ale UE, cum ar fi Orizont Europa,
COSME si LIFE, ofera sprijin financiar pentru proiecte de cercetare, inovare si dezvoltare sustenabila.

Site web: Finantare, licitatii UE https://commission.europa.eu/funding-tenders ro

~

Intelegerea si colaborarea cu aceste institutii-cheie asigura accesul antreprenorilor din UE la o
multitudine de resurse, oportunitati de finantare si servicii de sprijin esentiale pentru succesul lor.
Antreprenorii ar trebui sa analizeze aceste organizatii in functie de nevoile lor specifice, de domeniul
de activitate si de obiectivele de dezvoltare.

Rolul institutiilor de sprijin

Institutiile de sprijin, inclusiv camerele de comert, organizatiile profesionale, consortiile si asociatiile,
joaca un rol esential Tn promovarea cresterii si succesului antreprenorilor. lata o defalcare a functiilor
si responsabilitatilor acestora:

Camerele de Comert sunt asociatii de afaceri care reprezinta si promoveaza interesele companiilor
dintr-o anumitd zona geografica. Aceasta serveste ca o voce pentru comunitatea locald de afaceri,
oferind servicii de sprijin, promovare si oportunitati de relationare. Functiile acestora sunt:

® Promovarea afacerilor: Camerele de comert apara interesele companiilor, reprezentandu-le
la nivel local, regional si national.

e® Retea: Camerele ofera platforme pentru crearea de retele intre companii, creand oportunitati
de colaborare si parteneriate.

e Sprijin pentru afaceri: Ofera diverse servicii de sprijin, inclusiv asistenta pentru inregistrarea

afacerilor, studii de piata si programe de formare.
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Exemplu: Camerele de comert organizeaza adesea expozitii de afaceri, misiuni comerciale si seminarii
pentru a pune in legatura antreprenorii si a promova cresterea afacerilor.

Organizatia profesionala este o organizatie care reuneste persoane dintr-o anumita profesie sau
meserie. Aceasta se concentreaza pe dezvoltarea, standardizarea si promovarea competentelor in
cadrul profesiei respective. Adesea, organizatiile profesionale stabilesc standarde industriale, ofera
formare si sustin interesele profesionistilor. Functiile lor sunt:

e Dezvoltarea abilitatilor: Organizatiile profesionale se concentreaza pe dezvoltarea
competentelor si pe formarea profesionala in cadrul unor profesii sau industrii specifice.

e Standarde si certificare: acestea stabilesc standarde industriale si cerinte de certificare pentru
a asigura calitatea si profesionalismul.

e Sustinere: Organizatiile profesionale sustin interesele profesionistilor, abordand provocarile
si oportunitatile specifice industriei.

Exemplu: O organizatie profesionald a designerilor grafici ar putea oferi ateliere de lucru cu privire la
cele mai noi programe de design si ar putea milita pentru preturi corecte in industrie.

Consortiul este o asociatie sau o alianta de persoane, companii sau organizatii care au un scop sau un
interes comun. Tn contextul afacerilor, un consortiu este adesea format pentru a colabora la proiecte
specifice, pentru a partaja resurse si pentru a atinge obiective care ar putea fi dificil de realizat de
catre entitati individuale singure. Functiile acestora sunt:

e Colaborarea: consortiile reunesc intreprinderi si organizatii pentru a colabora in cadrul unor
proiecte sau initiative.

e Partajarea resurselor: membrii pun in comun resurse, cum ar fi cunostintele, expertiza si,
uneori, fondurile, in beneficiul reciproc.

® Accesul pe piata: consortiile pot facilita accesul la piata pentru membri, in special in cazul
companiilor internationale.

Exemplu: Un consortiu de companii din domeniul energiei regenerabile ar putea colabora in cadrul
unor proiecte de cercetare si ar putea aborda in mod colectiv organismele guvernamentale in vederea
promovarii politicilor.

Asociatiile reprezinta un grup de persoane, organizatii sau companii care se unesc pe baza unor
interese, scopuri sau obiective comune. Asociatiile oferda o platforma pentru crearea de retele,
schimbul de informatii si colaborarea in cadrul unei anumite industrii, profesii sau domenii de interes.
Functiile acestora sunt:

® Retea: Asociatiile ofera oportunitati de relationare pentru profesionisti sau intreprinderi dintr-
0 anumitad industrie.

e Schimbul de informatii: Asociatiile servesc drept centre pentru schimbul de informatii,
tendinte si bune practici specifice industriei.

e Sustinere: Asociatiile apara interesele membrilor lor, reprezentandu-i in discutiile cu

organismele de reglementare.
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Exemplu: O asociatie pentru start-up-uri tehnologice poate organiza conferinte, Tmpartasi informatii
despre industrie si milita pentru politici de sustinere.

Cum sprijina aceste institutii antreprenorii
1. Resurse:

® Camere de comert: Oferad acces la studii de piata, resurse pentru dezvoltarea afacerilor si
programe de formare.

® Organizatiile profesionale: Ofera resurse educationale, programe de mentorat si publicatii
specifice industriei.

® Consortii: Punerea in comun a resurselor pentru proiecte comune, cercetare si initiative de
dezvoltare.

® Asociatii: Furnizeaza cunostinte specifice industriei, rapoarte si rezultate ale cercetarilor.

2.0portunitati de relationare:

® Camere de comert: Organizeaza intalniri de afaceri, expozitii comerciale si evenimente de
networking pentru antreprenori.

® Organizatiile profesionale: Organizeaza conferinte, ateliere de lucru si seminarii in cadrul
carora profesionistii se pot conecta.

® Consortii: Faciliteaza colaborarea si crearea de retele intre membriin cadrul unorintreprinderi
comune.

® Asociatii: Organizeaza conferinte, forumuri si intalniri in domeniu pentru a promova legaturile.

3.Sustinere pentru intreprinderi:

® Camere de comert: Militeaza pentru politici adecvate de afaceri, dezvoltarea infrastructurii si
cresterea economica.

® Organizatiile profesionale: Reprezinta interesele membrilor Tn discutiile privind standardele si
reglementarile din industrie.

® Consortii: Se angajeaza in activitati de promovare a politicilor in beneficiul intereselor
colective ale organizatiilor membre.

® Asociatii: Militeaza pentru reglementari favorabile industriei, oportunitati de finantare si
acces pe piata.

Aceste institutii de sprijin servesc drept piloni pentru antreprenori, oferind o multitudine de resurse,
cai de relationare si eforturi de promovare pentru a face fata si prospera in industriile si pe pietele lor.
Antreprenorii se pot asocia strategic cu aceste institutii pentru a-si imbunatati cunostintele, pentru a-
si extinde retelele si pentru a contribui la cresterea afacerilor lor.
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nfiintarea unei firme in fiecare dintre tarile participante la proiect

Spania: Pentru a infiinta o firma in Spania, incepeti prin a va inregistra la Agentia Fiscala spaniola
(Agencia Tributaria) pentru obtine un numar de identificare fiscala (NIF). Alegeti o forma juridica
adecvatd, cum ar fi intreprindere individuala (autonomo), societate cu raspundere limitata (S.L.) sau
parteneriat.

Resurse: Site-ul oficial al Camerei de Comert spaniole ofera indrumari si resurse pentru a incepe o
afacere in Spania. Camera de Comert spaniola https://www.camara.es/,
ajuta prin alegerea tipului de intreprindere care se potriveste cel mai bine unei persoane sau unui grup

de persoane.

Italia: Infiintarea unei intreprinderi in Italia presupune inregistrarea la Agentia Fiscald (Agenzia delle
Entrate) pentru a obtine un cod unic de identificare (Codice Fiscale). Alegeti o forma juridica, cum ar
fi intreprindere individuald (Impresa Individuale) sau societate cu raspundere limitata (Societa a
Responsabilita Limitata - S.r.L.).

Resurse: Agentia Italiana pentru Comert ofera informatii privind infiintarea unei afaceri in Italia,
inclusiv cerintele si procedurile legale. Agentia Italiand pentru Comert https://www.ice.it/en/

Registrolmprese.it — Datele oficiale ale Camerei de Comert https://www.registroimprese.it/le-

camere-di-commercio

Austria: Pentru a Tncepe o afacere in Austria trebuie sa va inregistrati la Registrul Comertului
(Firmenbuch) si sa obtineti o licenta comerciala (Gewerbeschein). Alegeti o forma juridica, cum ar fi
intreprindere individuala (Einzelunternehmen) sau societate cu raspundere limitata (Gesellschaft mit
beschrankter Haftung - GmbH).

Resurse: Camera Economica Federala Austriaca ofera un ghid pas cu pas pentru a incepe o afacere in
Austria. Camera Economica Federalad Austriaca https://www.wko.at/

Romania: infiintarea unei intreprinderi in Romania presupune inregistrarea la Registrul Comertului si
obtinerea unui cod unic de inregistrare (CUIl). Alegeti o forma juridica, cum ar fi persoana fizica
independenta (Persoana Fizica Autorizata - PFA) sau societate comerciald cu raspundere limitata
(Societate cu Raspundere Limitata - SRL).

Resurse: Oficiul National al Registrului Comertului din Romania ofera informatii privind procesul de
inregistrare si cerintele legale. Oficiul National al Registrului Comertului din Romania
https://www.onrc.ro/index.php/ro/
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Grecia: Pentru a incepe o afacere in Grecia e necesar sa va inregistrati la Registrul General Comercial
(Fevikd Epmopikd Mntpwo) si sa obtineti un numar de inregistrare fiscald (AOM). Alegeti o forma
juridica, cum ar fi intreprindere individuala (EME) sau societate privata (IKE).

Resurse: Organizatia Enterprise Greece ofera informatii si servicii pentru a sprijini antreprenorii care
infiinteaza intreprinderi in Grecia. Enterprise Greece https://www.enterprisegreece.gov.gr/

Aceste prezentari ofera un punct de plecare persoanelor care doresc sd infiinteze intreprinderi in
Spania, Italia, Austria, Romania si Grecia. Pentru informatii mai detaliate se recomanda consultarea
site-urilor guvernamentale oficiale si a Camerelor de comert relevante din fiecare tara, regiune sau

provincie.
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Activitate practica: Atentie la harta "finantarii"!

Obiectiv: maparea vizuala a ecosistemului de institutii care pot oferi sprijin si resurse pentru ideea dvs.
de dezvoltare a afacerii. Prin crearea unei harti cuprinzatoare, veti obtine o intelegere mai clara a
diverselor organizatii si resurse disponibile care va pot ajuta sad parcurgeti calea spre succesul afacerii
dvs. Aceasta poate include accesul la finantare, mentorat, oportunitati de networking, programe
educationale, indrumare de reglementare si multe altele. Harta serveste drept instrument valoros
pentru planificarea strategica si va poate ajuta sa identificati potentiali parteneri si aliati cu care sa
colaborati in timp ce lucrati pentru a va duce la bun sfarsit ideea de afaceri.

Materiale:

un computer sau un dispozitiv mobil cu conectivitate la internet

un cont Google pentru a accesa Google My Maps

documente sau notite despre ideea de dezvoltare a afacerii dvs. la indemana pentru a le
consulta pe masura ce va creati harta.

Timp: 60-90 de minute.
Metodologie:
1.Creati harta institutiilor care va pot sprijini ideea de dezvoltare a afacerii dvs.

1. Tncepeti prin a face un brainstorming si a cerceta institutiile care va pot sprijini ideea de dezvoltare
a afacerii. Acestea ar putea include agentii guvernamentale, organizatii non-profit, asociatii
industriale, universitati, incubatoare de afaceri, acceleratoare, surse de finantare si altele.

2. Dupa ce ati identificat institutiile relevante, accesati Google My Maps utilizand link-ul furnizat si
conectati-va cu contul Google. Accesati Google My Maps si creati harta: https://mymaps.google.com

Urmati instructiunile din tutorialul video pentru a invata cum sa creati o noud harta si sa adaugati
markeri pentru fiecare institutie. Puteti personaliza marcajele cu diferite culori, pictograme si etichete
pentru a clasifica si a distinge intre diferite tipuri de institutii:

https://youtu.be/K3gktxK4otg?si=hQG80zwaWpeZygm$§

4. Pe masura ce addugati fiecare institutie pe harta, includeti informatii relevante, cum ar fi numele,
adresa, datele de contact, site-ul web si orice alte detalii importante care pot fi utile pentru eforturile
dvs. de dezvoltare a afacerilor.

5. Dupa ce ati finalizat harta, acordati-va ceva timp pentru a o revizui si a o imbunatati, dupa caz. De
asemenea, puteti lua Tn considerare posibilitatea de a impartasi harta cu colaboratorii sau partile
interesate care pot oferi feedback sau pot contribui cu informatii suplimentare.

Reflectati:

lata cateva sfaturi si trucuri pentru infiintarea unei firme
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Colaborare strategica cu institutiile de sprijin:

® Acordati prioritate colaborarii cu institutii cheie, cum ar fi camerele de comert, organizatiile
profesionale si asociatiile, in functie de nevoile dvs. de afaceri.

e Stabiliti legaturi semnificative prin participarea la evenimente, ateliere si forumuri organizate
de aceste institutii.

Abordare personalizata pentru fiecare tara:

e Identificati caracterul unic al mediului de afaceri si al cadrului de reglementare din fiecare tara.
e Adaptati-va abordarea pentru a va alinia la normele culturale locale, la cerintele pietei si la
cerintele legale.

Cercetare aprofundata si verificarea prealabila:

e Efectuati cercetari amanuntite cu privire la reglementarile si la mediul de afaceri din fiecare
tara tinta.

e Solicitati consultanta profesionala si asistenta juridica pentru a asigura conformitatea cu legile
si reglementarile locale.

Retele strategice pentru accesul pe piata:

e Profitati de oportunitatile de relationare oferite de Camerele de Comert si de asociatii pentru
stabilire pe piata locala.

e Colaborati cu consortii pentru intreprinderi comune in vederea imbunatatirii accesului pe
piata si a schimbului de resurse.

Utilizarea programului Erasmus pentru tinerii antreprenori:

e Luati in considerare participarea la programul Erasmus pentru tinerii antreprenori pentru
colaborare transfrontaliera si schimb de cunostinte.

e Construiti relatii cu antreprenori cu experienta din alte tari ale UE pentru a obtine informatii
valoroase.

Adoptarea celor mai bune practici ale intreprinderilor:

e Colaborati cu Organizatiile profesionale pentru a fi la curent cu standardele si cele mai bune
practici ale intreprinderii.

e Participati la programele de dezvoltare a competentelor oferite de organizatii profesionale
pentru a spori expertiza fortei de munca.

Profitarea de programele de finantare ale UE:

e Explorati programele de finantare ale UE, cum ar fi Orizont Europa, COSME si LIFE, pentru a
obtine sprijin financiar.
e intelegeti criteriile de eligibilitate si procesele de aplicare pentru a maximiza beneficiile

acestor programe.
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Utilizarea eficienta a institutiile UE:

e intelegeti rolul institutiilor UE, cum ar fi Comisia Europeana, Fondul European de Investitii si
Reteaua Europeand de intreprinderi.

e Profitati de resursele si initiativele acestora pentru a va consolida bazele afacerii si pentru a
incuraja inovarea.

Invitarea si adaptarea continui:

e Adoptati o mentalitate de invatare continua pentru a ramane informati cu privire la evolutia
tendintelor pietei.

e Adaptati-va strategiile de afaceri pe baza feedback-ului, a dinamicii pietei si a mediului in
schimbare.

Localizarea si integrarea culturala:

e Localizati materialele de marketing pentru a rezona cu preferintele culturale ale fiecarei tari
tinta.

® Investiti In competentele lingvistice si in intelegerea culturalda pentru a imbunatati
comunicarea si relatiile.

Explorarea resurselor si a indrumarilor locale:

e Folositi resursele locale oferite de Camerele de Comert, agentiile guvernamentale si asociatiile
de afaceri.

e Cereti Indrumare de la antreprenorii locali care au reusit sa se descurce cu succes in peisajul
de afaceri.

Prioritizarea practicilor de afaceri sustenabile:

e Aliniati-va afacerea cu obiectivele si initiativele locale de sustenabilitate.
® Prezentati angajamentul fata de responsabilitatea socialad corporativa pentru a va imbunatati
imaginea de marca.

Conformitatea juridica si reducerea riscurilor:

® Acordati prioritate respectarii legislatiei, urmand indeaproape orientarile furnizate de
autoritatile locale.

e Elaborati strategii cuprinzatoare de gestionare a riscurilor pentru a face fata provocarilor
potentiale de pe fiecare piata.

Planificare financiara si consideratii valutare:

e Elaborati un plan financiar solid care sa ia in considerare ratele de schimb valutar si
eventualele fluctuatii economice.
e Explorati optiunile de finantare locala, pe langa programele de finantare la nivelul UE.
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Utilizarea tehnologiei pentru eficientizare:

e Adoptati tehnologia pentru a eficientiza operatiunile si a spori competitivitatea.
e Rdmaneti la curent cu tendintele tehnologice relevante pentru industria si regiunea dvs.

Trebuie sa stiti ca infiintarea unei firme in diverse tari ale UE necesitda o combinatie de planificare
strategica, adaptabilitate si un parteneriat eficient cu institutiile de sprijin. Tindnd cont de aceste
sfaturi si trucuri, antreprenorii pot sa gestioneze complexitatea fiecarei piete, sa valorifice sprijinul
institutiilor-cheie si sa deschida calea unei cresteri sustenabile.

Sugestii de materiale didactice

Viitorul inovarii si al spiritului antreprenorial: Valorificarea potentialului nelimitat:
https://www.linkedin.com/pulse/future-innovation-entrepreneurship-unlocking-boundless-arise-

ngo/
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