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Subunitatea 4.4: Cunostintele financiar-economice

Obiective de invdtare

e invitarea conceptelor financiare si economice de bazi.

e invitarea conceperii unui buget.

e Cunoasterea existentei unor noi posibilitati economice si financiare pentru crearea unei
companii.

Definitie
Educatia financiara poate fi definita ca fiind cunostintele, abilitatile si atitudinile care ne permit sa
luam deciziile financiare corecte pentru bunastarea noastra personala sau profesionala.

Educatia economica se refera la capacitatea de a intelege si de a aplica conceptele economice pentru
a explica principalele mecanisme ale lumii in care trdim; de exemplu, resursele, banii, oferta si cererea
etc. Aceste cunostinte permit luarea deciziilor personale Tn cunostinta de cauza cu privire la principalii
factori economici care afecteaza societatea moderna.

Concepte economice de baza

Economia este studiul modului in care indivizii, guvernele, companiile si alte organizatii sunt
organizate n societate si fac alegeri care afecteaza alocarea si distributia resurselor. Amintiti-va ca
resursele sunt rare si limitate.

Agentii economici sunt toate persoanele, guvernele, companiile si alte organizatii din societate. in
ansamblu, relatia pe care o au intre ei este cunoscuta sub numele de sistem economic.

Fluxul monetar reprezinta schimbul de bunuri si servicii pentru bani.

Lipsa resurselor este principala problema pe care economia intentioneaza sa o rezolve, deoarece
resursele sunt limitate, in special cele naturale.

Cum aloca si distribuie societatile resursele limitate?

Depinde de echilibrul dintre costuri si beneficii. Atunci cand vorbim despre costuri, nu ne referim doar
la pret, ci si la costul de oportunitate, care reprezinta beneficiul pe care il pierdeti atunci cand faceti
o alegere. (de exemplu: 1 ord de munca vs. 1 ora de petrecere)

Cum functioneaza pietele si preturile?

Preturile pietei influenteaza alegerile atat ale cumparatorilor (cererea), cat si ale vanzatorilor
(oferta). Atunci cand o crestere a pretului unui bun face ca achizitionarea acestuia sa fie mai
costisitoare pentru cumparatori, acestia vor avea tendinta de a cumpara mai putin. Prin urmare,
pentru vanzatori, cresterea pretului produsului are ca rezultat un venit suplimentar care ii face pe

Co-funded by
the European Union




THINK
CirEco

acestia s3 fie dispusi s3 vanda o cantitate mai mare. in cele din urm4, pretul va ajunge la un compromis
pentru a fi atractiv atat pentru cumparatori, cat si pentru vanzatori (nici prea ieftin, dar nici prea
scump).

Inflatia apare atunci cand preturile cresc. De obicei, cand vorbim despre inflatie ne referim la inflatia
generala, adica atunci cand preturile tuturor bunurilor tind sa creasca in acelasi timp. lar cand preturile
scad, se numeste deflatie.

Concepte financiare de baza

Finantele pot fi definite ca fiind gestionarea banilor. Include activitati precum investirea, imprumutul,
creditarea, bugetarea, economisirea si previziunile financiare. Exista trei tipuri principale de finante:
personale, corporative si publice.

Ce sunt banii?
Banii reprezinta un concept mai larg decat am putea crede.

Monedele si bancnotele de hartie reprezinta doar o forma de bani, numita moneda. Atunci cand va
ganditi la cati bani aveti, va ganditi probabil la economiile pe care le aveti la banca sau la activele
financiare pe care le detineti, cum ar fi actiunile sau obligatiunile.

Banii au valoare pentru ca suntem de acord sa-i folosim si sa-i tratam ca fiind valorosi; altfel, ar fi doar
o bucata de hartie, de metal sau numere pe o pagina.

Deci, rezumand, putem spune ca:

e Banii sunt un mijloc de schimb pentru a vinde, a cumpara si a castiga.

e Banii sunt o unitate de cont. Vindem si cumparam multe lucruri diferite, dar banii ne permit
sa facem acest lucru in aceleasi unitati.

e Banii sunt, de asemenea, utilizati ca depozit de valoare.

Activ: Un activ este o resursa economica cu beneficii viitoare probabile. Este ceva de valoare, cum ar
fi numerar, bunuri imobiliare sau proprietati. O companie are, de obicei, active circulante sau active
imobilizate.

Raspunderea: Un pasiv este o obligatie financiara, cum ar fi o datorie. Pasivele pot fi curente sau pe
termen lung.

Bilant: Un bilant este un document care prezinta activele si pasivele unei companii. Se scad pasivele
din active pentru a vedea valoarea neta a firmei.

Venit: reprezintad banii pe care o persoana ii primeste in schimbul muncii, produselor sau investitiilor
sale. De cele mai multe ori, salariile sunt principalele venituri ale oamenilor, dar uneori poate fi vorba,
de exemplu, de randamentul investitiilor lor, de distributiile de pensii si de alte venituri. Pentru
companii, venitul este reprezentat de veniturile obtinute din vanzarea de servicii si produse, precum
si de dobanzile si dividendele primite.

Cifra de afaceri: reprezinta banii obtinuti din vanzarea de bunuri si servicii.
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Profit: Profitul este suma de bani ramasa dupa cheltuieli. Un cont de profit si pierdere arata cat a
castigat sau a pierdut o companie intr-o anumita perioada.

Ce este bugetul?

Un buget este un plan financiar care ia in considerare veniturile si cheltuielile unei companii. El
serveste la estimarea sumelor castigate si a celor cheltuite pe o anumita perioada de timp.
Tnainte de a va crea bugetul anual, este important sa faceti o listd a veniturilor si cheltuielilor si s& luati
in considerare nevoile si dorintele dvs.
Un buget va permite, printre altele, sa vedeti unde ati putea cheltui mai mult si va ajuta sa luati o
decizie pentru a economisi bani.
Crearea unui buget ajuta la mentinerea unui obiectiv si la atingerea obiectivelor financiare pe termen
scurt si mediu.
Este important de stiut ca bugetele pot fi reanalizate si refacute daca intampinati probleme financiare
sau aveti esecuri, astfel incat sa reflecte situatia dvs. actuala.

lata cateva concepte care ajuta la intelegere:

® Cheltuieli fixe: cheltuieli care raman neschimbate de la o luna la alta, de exemplu plata chiriei.

® Cheltuieli flexibile: cheltuieli care se modifica de la o luna la alta, de exemplu, suma pe care o
cheltuiti pe intrari.
Cheltuieli totale: valoarea totala a cheltuielilor fixe si flexibile.
Venitul lunar total: venitul obtinut de la locul de munca sau din alte resurse, inclusiv dividende
de investitii, pensii, venituri din chirii si altele.

® Venit disponibil: este suma de bani care va ramane dupa ce scadeti din venit impozitul pe
venit.

Gasirea finantarii

Cum sa gasiti finantare?

De obicei, companiile mici au la dispozitie doud optiuni de finantare de baza: finantarea prin
imprumut si finantarea prin capital propriu.

Finantarea prin indatorare este atunci cand Tmprumutati bani, adesea prin intermediul unor
imprumuturi pentru intreprinderi mici, pe care ii rambursati cu dobanda.

Finantarea prin capitaluri proprii este atunci cand primiti bani de la un investitor in schimbul unei
participatii partiale in compania dvs.

Ambele optiuni ofera bani, dar fiecare are avantaje si dezavantaje. Finantarea datoriei poate fi
costisitoare, mai ales daca aveti un scor credit scazut. Cu toate acestea, finantarea prin capitaluri
proprii presupune sa le oferiti investitorilor o parte din procesul decizional Tn cadrul companiei dvs.
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Intelegerea impozitarii

Exista diferite tipuri de impozite, dar toate se refera la banii colectati de un guvern. Acestia sunt apoi

utilizati pentru a finanta anumite facilitati sau servicii, precum spitale, scoli, muzee, biblioteci etc.

Cele mai frecvente impozite individuale sunt:

Impozitul pe venit: reprezinta un procent din veniturile individuale (salarii) dat guvernului.
Taxa pe consum: este TVA (taxa pe valoarea adaugatd) pentru bunuri si servicii.

Impozitul pe proprietate: se bazeaza pe valoarea activelor imobiliare si a terenurilor.

Taxe vamale: taxe percepute pe bunurile importate pentru a sprijini companiile nationale.
Accize: impozit indirect perceput la vanzarea anumitor bunuri (de exemplu: tutun sau alcool).
Taxa de mediu: cost suplimentar adaugat la pretul de cumparare sau de utilizare a produselor
sau activitatilor poluante. Scopul este de a descuraja productia si consumul acestora.
Impozit pe castiguri de capital: atunci cand cumparam si apoi vindem un bun la un pret mai
mare, obtinem un beneficiu financiar care este impozitat.

Impozit pe succesiune: este un impozit platit pe banii sau bunurile pe care o persoana le
mosteneste de la o altd persoana dupa ce aceasta moare.

Impozitul colectat intra direct in bugetul national, in timp ce tarifele si taxele vamale sunt colectate la

nivel national, dar intra in bugetul UE.

Orientarile EntreComp

EntreComp ne ofera urmatoarea indicatie:

Cum?

"Dezvoltati-vd competentele practice in domeniul financiar-economic."

Estimati costurile transformarii unei idei intr-o activitate ce creeaza valoare.
Planificati, implementati decizii financiare si evaluati efectele acestora in timp.

Gestionati finantele in asa fel incat sa va asigurati de faptul ca activitatea dumneavoastra care
creeaza valoare va dura timp fndelungat.

Competenta pas cu pas

intelegerea conceptelor economice si financiare.
Buget.

Gasirea de fonduri.
intelegerea fiscalitétii.
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Metodologii si instrumente

e Instrumente bugetare.
e Videoclipuri tutoriale despre concepte economice sau financiare.

Aplicatie privind economia circulara

Atunci cand luati in considerare aspectele financiare ale companiei dvs., cum ar fi crearea unui buget,
Tncercati sa aveti in vedere principiile economiei circulare si sa le includeti. Puteti face diverse variante
luand in considerare achizitiile locale in locul importurilor, de exemplu, si materialele reciclate in loc
de material noi, si sa aflati care este cea mai buna optiune din punct de vedere financiar. De asemenea,
nu uitati cd unul dintre beneficiile economiei circulare, in afard de mediu, este si brandul, iar acest
lucru nu poate fi cuantificat intr-un buget, dar poate creste veniturile companiei.
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Activitate practica: Cum se creeazd un buget

Obiectiv: crearea unui buget si incercarea de a afla cat ar trebui sa vanda o companie pentru a fi
profitabila.

Materiale: Calculator, hartie si pix.
Timp: 30-45 de minute.
Metodologie:

1. Folositi una dintre numeroasele idei de afaceri pe care le-ati prezentat in cadrul activitatilor
practice anterioare. Enumerati toate cheltuielile pe care credeti ca le presupune acea afacere (10
minute).

2. Dupa aceea, faceti o listd a tuturor veniturilor dvs. (10 minute).
3. Calculati veniturile - cheltuielile si vedeti daca aveti un sold creditor sau debitor (10 minute). Acest
lucru va va ajuta sa determinati cat ar trebui sa vindeti pentru a fi profitabili ca si companie.

Reflectati:

Calcularea unui buget este un exercitiu foarte util atunci cand trebuie sa concepeti un proiect sau sa
creionati o initiativa. Ganditi-va la abilitatile dvs. de a va recunoaste si gasi resursele financiare si de a
le utiliza Tn mod corespunzator.

Sugestii de materiale didactice
Un scurt rezumat al cererii si ofertei:

https://www.econfun.org/en/video?id=a-quick-summary-of-supply-and-demand

Ce sunt banii?

https://www.ecnmy.org/learn/your-money/thinking-about-money/what-is-money/

La ce folosesc banii??

https://www.ecnmy.org/learn/your-money/thinking-about-money/what-does-money-do/
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