
 

 

Υποενότητα 6.2: Θεσμοί που υποστηρίζουν επιχειρηματικές δραστηριότητες 

 

Μαθησιακοί στόχοι 

● Προσδιορισμός των βασικών θεσμών που υποστηρίζουν τους επιχειρηματίες. 

● Κατανοήστε το ρόλο των εμπορικών επιμελητηρίων, των επαγγελματικών συντεχνιών, των 

κοινοπραξιών και των ενώσεων. 

● Εξοικείωση με τους κανονισμούς της χώρας που διέπουν τις επιχειρηματικές 

δραστηριότητες. 

 

Ορισμός 

   Η επιχειρηματική ανάπτυξη συχνά διευκολύνεται από βασικούς θεσμούς που διαδραματίζουν 

ζωτικό ρόλο στη στήριξη των επιχειρήσεων. Τα εμπορικά επιμελητήρια λειτουργούν ως κόμβοι 

δικτύωσης, προώθησης των επιχειρήσεων και συνηγορίας. Οι επαγγελματικές συντεχνίες, οι 

κοινοπραξίες και οι ενώσεις συμβάλλουν με την προώθηση της συνεργασίας, την ανταλλαγή 

γνώσεων και την εκπροσώπηση των συμφερόντων των μελών τους. 

Στην Ευρωπαϊκή Ένωση (ΕΕ), διάφοροι βασικοί οργανισμοί διαδραματίζουν καθοριστικό ρόλο στην 

παροχή ολοκληρωμένης υποστήριξης στους επιχειρηματίες. Η αναγνώριση αυτών των οργανισμών 

είναι ζωτικής σημασίας για τα άτομα που περιηγούνται στο πολύπλοκο τοπίο της ίδρυσης και 

ανάπτυξης μιας επιχείρησης. Ακολουθούν βασικοί φορείς που πρέπει να γνωρίζουν οι 

επιχειρηματίες: 

Ευρωπαϊκή Επιτροπή: Ως εκτελεστικός βραχίονας της ΕΕ, η Ευρωπαϊκή Επιτροπή επιβλέπει διάφορα 

προγράμματα και πρωτοβουλίες για τη στήριξη της επιχειρηματικότητας και της καινοτομίας. 

Ιστοσελίδα: Επιχειρήσεις και Βιομηχανία  

https://single-market-economy.ec.europa.eu/industry_en 

Πρακτικός οδηγός για την άσκηση επιχειρηματικής δραστηριότητας στην Ευρώπη: 

https://europa.eu/youreurope/business/index_en.htm 

Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων (ΕΤΕ): διευκολύνει την πρόσβαση των ευρωπαϊκών επιχειρήσεων 

σε χρηματοδότηση, υποστηρίζοντας την επιχειρηματικότητα μέσω επιχειρηματικών κεφαλαίων και 

συστημάτων εγγυήσεων. 

Ιστοσελίδα: Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων https://www.eif.org/index 

Ευρωπαϊκό Δίκτυο Επιχειρήσεων (EEN): Ένα δίκτυο που παρέχει υποστήριξη και συμβουλές σε ΜΜΕ 

(μικρομεσαίες επιχειρήσεις) που επιθυμούν να διεθνοποιηθούν και να καινοτομήσουν. 

https://single-market-economy.ec.europa.eu/industry_en
https://europa.eu/youreurope/business/index_en.htm
https://www.eif.org/index
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Ιστοσελίδα: https://een.ec.europa.eu/ 

Erasmus για νέους επιχειρηματίες: Αυτό το πρόγραμμα ενθαρρύνει τους νέους επιχειρηματίες να 

συνεργαστούν με έμπειρους επιχειρηματίες σε άλλες χώρες της ΕΕ, προωθώντας τη διασυνοριακή 

συνεργασία και την ανταλλαγή γνώσεων. 

Ιστοσελίδα: https://een.ec.europa.eu/ 

Εμπορικά Επιμελητήρια σε εθνικό και τοπικό επίπεδο: Τα εθνικά και τοπικά εμπορικά επιμελητήρια 

παρέχουν μια σειρά υπηρεσιών, συμπεριλαμβανομένης της υποστήριξης της εγγραφής 

επιχειρήσεων, των ευκαιριών δικτύωσης και της συνηγορίας. 

Παράδειγμα: Η Ένωση Ευρωπαϊκών Εμπορικών και Βιομηχανικών Επιμελητηρίων (EUROCHAMBRES) 

εκπροσωπεί τα εμπορικά επιμελητήρια σε επίπεδο ΕΕ. https://www.eurochambres.eu/ 

Ευρωπαϊκή Τράπεζα Ανασυγκρότησης και Ανάπτυξης (ΕΤΑΑ): Αν και δεν είναι αποκλειστικά θεσμικό 

όργανο της ΕΕ, η ΕΤΑΑ στηρίζει την επιχειρηματικότητα στις υποψήφιες για ένταξη στην ΕΕ χώρες, 

παρέχοντας χρηματοδότηση και εμπειρογνωμοσύνη. 

Ιστοσελίδα: EBRD https://www.ebrd.com/home 

Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων (ΕΤΕπ): Υποστηρίζει έργα που προωθούν την οικονομική 

ανάπτυξη και την καινοτομία, παρέχοντας χρηματοδοτικούς πόρους στις επιχειρήσεις. 

Ιστοσελίδα: Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων https://www.eib.org/en/ 

Προγράμματα χρηματοδότησης της ΕΕ: Διάφορα χρηματοδοτικά προγράμματα της ΕΕ, όπως το 

Horizon Europe, το COSME και το LIFE, παρέχουν οικονομική στήριξη για την έρευνα, την καινοτομία 

και τα βιώσιμα έργα. 

Ιστοσελίδα: Χρηματοδότηση και προσφορές της ΕΕ https://commission.europa.eu/funding-

tenders_en   

Η κατανόηση και η συνεργασία με αυτά τα βασικά θεσμικά όργανα διασφαλίζει ότι οι επιχειρηματίες 

στην ΕΕ έχουν πρόσβαση σε πληθώρα πόρων, ευκαιριών χρηματοδότησης και υπηρεσιών 

υποστήριξης που είναι απαραίτητες για την επιτυχία τους. Οι επιχειρηματίες θα πρέπει να 

διερευνήσουν αυτούς τους οργανισμούς με βάση τις συγκεκριμένες ανάγκες τους, την εστίαση του 

κλάδου τους και τους στόχους ανάπτυξης. 

 

Ρόλοι των υποστηρικτικών θεσμών 

   Οι υποστηρικτικοί θεσμοί, συμπεριλαμβανομένων των εμπορικών επιμελητηρίων, των 

επαγγελματικών συντεχνιών, των κοινοπραξιών και των ενώσεων, διαδραματίζουν αναπόσπαστο 

ρόλο στην προώθηση της ανάπτυξης και της επιτυχίας των επιχειρηματιών. Ακολουθεί μια ανάλυση 

των λειτουργιών και των αρμοδιοτήτων τους: 

https://een.ec.europa.eu/
https://een.ec.europa.eu/
https://www.eurochambres.eu/
https://www.ebrd.com/home
https://www.eib.org/en/
https://commission.europa.eu/funding-tenders_en
https://commission.europa.eu/funding-tenders_en
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Τα εμπορικά επιμελητήρια είναι μια επιχειρηματική ένωση που εκπροσωπεί και προωθεί τα 

συμφέροντα των επιχειρήσεων σε μια συγκεκριμένη γεωγραφική περιοχή. Λειτουργεί ως φωνή για 

την τοπική επιχειρηματική κοινότητα, παρέχοντας υπηρεσίες υποστήριξης, συνηγορίας και ευκαιρίες 

δικτύωσης. Οι λειτουργίες τους είναι οι εξής: 

● Επιχειρηματική συνηγορία: Τα Επιμελητήρια υπερασπίζονται τα συμφέροντα των 

επιχειρήσεων, εκπροσωπώντας τες σε τοπικό, περιφερειακό και εθνικό επίπεδο. 

● Δικτύωση: Τα επιμελητήρια παρέχουν πλατφόρμες δικτύωσης μεταξύ των επιχειρήσεων, 

δημιουργώντας ευκαιρίες για συνεργασία και συμπράξεις. 

● Υποστήριξη επιχειρήσεων: Προσφέρουν διάφορες υπηρεσίες υποστήριξης, όπως βοήθεια 

για την εγγραφή επιχειρήσεων, έρευνα αγοράς και προγράμματα κατάρτισης. 

Παράδειγμα: Επιμελητήρια συχνά διοργανώνουν εκθέσεις επιχειρήσεων, εμπορικές αποστολές και 

σεμινάρια για να συνδέσουν επιχειρηματίες και να προωθήσουν την ανάπτυξη των επιχειρήσεων. 

Οι επαγγελματικές συντεχνίες είναι ένας οργανισμός που συγκεντρώνει άτομα ενός συγκεκριμένου 

επαγγέλματος ή εμπορίου. Επικεντρώνεται στην ανάπτυξη, την τυποποίηση και την προώθηση των 

δεξιοτήτων εντός του συγκεκριμένου επαγγέλματος. Οι συντεχνίες συχνά καθορίζουν πρότυπα του 

κλάδου, παρέχουν κατάρτιση και υπερασπίζονται τα συμφέροντα των επαγγελματιών. Οι λειτουργίες 

τους είναι οι εξής: 

● Ανάπτυξη δεξιοτήτων: Οι συντεχνίες επικεντρώνονται στην ανάπτυξη δεξιοτήτων και την 

κατάρτιση σε συγκεκριμένα επαγγέλματα ή βιομηχανίες. 

● Πρότυπα και πιστοποίηση: Καθορίζουν τα πρότυπα του κλάδου και τις απαιτήσεις 

πιστοποίησης για τη διασφάλιση της ποιότητας και του επαγγελματισμού. 

● Προάσπιση: Οι συντεχνίες υπερασπίζονται τα συμφέροντα των επαγγελματιών, 

αντιμετωπίζοντας τις προκλήσεις και τις ευκαιρίες του κλάδου. 

Παράδειγμα: μπορεί να προσφέρει σεμινάρια σχετικά με το πιο πρόσφατο λογισμικό σχεδιασμού και 

να υπερασπίζεται τη δίκαιη τιμολόγηση στον κλάδο. 

Οι κοινοπραξίες είναι μια ένωση ή συμμαχία ατόμων, εταιρειών ή οργανισμών με κοινό στόχο ή 

ενδιαφέρον. Στο επιχειρηματικό πλαίσιο, μια κοινοπραξία δημιουργείται συχνά για να συνεργαστεί 

σε συγκεκριμένα έργα, να μοιραστεί πόρους και να επιτύχει στόχους που μπορεί να είναι δύσκολο 

να επιτύχουν μεμονωμένες οντότητες μόνες τους. Οι λειτουργίες τους είναι οι εξής: 

● Συνεργασία: Οι κοινοπραξίες συγκεντρώνουν επιχειρήσεις και οργανισμούς για να 

συνεργαστούν σε έργα ή πρωτοβουλίες. 

● Κοινή χρήση πόρων: Τα μέλη συγκεντρώνουν πόρους, όπως γνώσεις, εμπειρογνωμοσύνη και 

μερικές φορές κεφάλαια, προς αμοιβαίο όφελος. 

● Πρόσβαση στην αγορά: Οι κοινοπραξίες μπορούν να διευκολύνουν την πρόσβαση των μελών 

στην αγορά, ιδίως σε διεθνείς επιχειρηματικές δραστηριότητες. 

Παράδειγμα: Μια κοινοπραξία εταιρειών ανανεώσιμων πηγών ενέργειας θα μπορούσε να 

συνεργαστεί σε ερευνητικά έργα και να προσεγγίσει συλλογικά κυβερνητικούς φορείς για την 

υποστήριξη πολιτικών. 
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Οι ενώσεις είναι μια ομάδα ατόμων, οργανισμών ή επιχειρήσεων που ενώνονται με βάση κοινά 

συμφέροντα, σκοπούς ή στόχους. Οι ενώσεις παρέχουν μια πλατφόρμα για τη δικτύωση, την 

ανταλλαγή πληροφοριών και τη συνεργασία εντός ενός συγκεκριμένου κλάδου, επαγγέλματος ή 

τομέα ενδιαφέροντος. Οι λειτουργίες τους είναι οι εξής: 

● Δικτύωση: Οι ενώσεις παρέχουν ευκαιρίες δικτύωσης για επαγγελματίες ή επιχειρήσεις ενός 

συγκεκριμένου κλάδου. 

● Ανταλλαγή πληροφοριών: Χρησιμεύουν ως κόμβοι για την ανταλλαγή πληροφοριών, τάσεων 

και βέλτιστων πρακτικών που αφορούν τον κλάδο. 

● Προάσπιση: Οι ενώσεις υπερασπίζονται τα συμφέροντα των μελών τους, εκπροσωπώντας τα 

σε συζητήσεις με ρυθμιστικούς φορείς. 

Παράδειγμα: Θα μπορούσε να οργανώνει συνέδρια, να μοιράζεται πληροφορίες για τον κλάδο και 

να υποστηρίζει υποστηρικτικές πολιτικές. 

 

Πώς αυτά τα ιδρύματα υποστηρίζουν τους επιχειρηματίες 

1. Πόροι: 

● Εμπορικά Επιμελητήρια: Παρέχουν πρόσβαση σε έρευνα αγοράς, πόρους επιχειρηματικής 

ανάπτυξης και προγράμματα κατάρτισης. 

● Επαγγελματικές συντεχνίες: Προσφέρουν εκπαιδευτικούς πόρους, προγράμματα 

καθοδήγησης και δημοσιεύσεις για τον κλάδο. 

● Κοινοπραξίες: Συγκέντρωση πόρων για κοινά έργα, έρευνα και αναπτυξιακές πρωτοβουλίες. 

● Ενώσεις: Παροχή ειδικών γνώσεων, εκθέσεων και ερευνητικών ευρημάτων για τον κλάδο. 

2.Ευκαιρίες δικτύωσης: 

● Εμπορικά Επιμελητήρια: Διοργανώνουν επιχειρηματικές συναντήσεις, εμπορικές εκθέσεις 

και εκδηλώσεις δικτύωσης για επιχειρηματίες. 

● Επαγγελματικές συντεχνίες: Διοργανώστε συνέδρια, εργαστήρια και σεμινάρια όπου οι 

επαγγελματίες μπορούν να συνδεθούν. 

● Κοινοπραξίες: Διευκόλυνση της συνεργασίας και της δικτύωσης μεταξύ των μελών σε κοινές 

επιχειρήσεις. 

● Ενώσεις: Διοργανώστε βιομηχανικά συνέδρια, φόρουμ και συναντήσεις για την προώθηση 

των διασυνδέσεων. 

3: 

● Εμπορικά Επιμελητήρια: Υποστηρίζουν τις κατάλληλες επιχειρηματικές πολιτικές, την 

ανάπτυξη των υποδομών και την οικονομική ανάπτυξη. 

● Επαγγελματικές συντεχνίες: Εκπροσωπούν τα συμφέροντα των μελών σε συζητήσεις σχετικά 

με τα πρότυπα και τους κανονισμούς του κλάδου. 
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● Κοινοπραξίες: Συμμετέχουν στην πολιτική συνηγορία που ωφελεί τα συλλογικά συμφέροντα 

των οργανώσεων μελών. 

● Ενώσεις: Υποστήριξη φιλικών προς τη βιομηχανία κανονισμών, ευκαιριών χρηματοδότησης 

και πρόσβασης στην αγορά. 

   Αυτά τα υποστηρικτικά ιδρύματα λειτουργούν ως πυλώνες για τους επιχειρηματίες, προσφέροντας 

πληθώρα πόρων, δυνατότητες δικτύωσης και προσπάθειες συνηγορίας για την πλοήγηση και την 

ευημερία στους αντίστοιχους κλάδους και αγορές. Οι επιχειρηματίες μπορούν να συνεργαστούν 

στρατηγικά με αυτά τα ιδρύματα για να ενισχύσουν τις γνώσεις τους, να διευρύνουν τα δίκτυά τους 

και να συμβάλουν στην ανάπτυξη των επιχειρήσεών τους. 

 

Ίδρυση μιας επιχείρησης σε καθεμία από τις χώρες του έργου 

Ισπανία: Για να ιδρύσετε μια επιχείρηση στην Ισπανία, ξεκινήστε με την εγγραφή σας στην ισπανική 

φορολογική υπηρεσία (Agencia Tributaria) και την απόκτηση ενός αριθμού φορολογικού μητρώου 

(NIF). Επιλέξτε μια κατάλληλη νομική μορφή, όπως ατομική επιχείρηση (autónomo), εταιρεία 

περιορισμένης ευθύνης (S.L.) ή προσωπική εταιρεία. 

Πόρος: Η επίσημη ιστοσελίδα του Ισπανικού Εμπορικού Επιμελητηρίου προσφέρει οδηγίες και 

πόρους για την έναρξη μιας επιχείρησης στην Ισπανία.  Το Ισπανικό Εμπορικό Επιμελητήριο 

https://www.camara.es/, 

βοηθά μέσω της επιλογής του τύπου επιχείρησης που ταιριάζει καλύτερα σε ένα άτομο ή σε μια 

ομάδα ανθρώπων. 

 

Ιταλία: Η ίδρυση μιας επιχείρησης στην Ιταλία προϋποθέτει την εγγραφή στην Υπηρεσία Εσόδων 

(Agenzia delle Entrate) για την απόκτηση ενός μοναδικού κωδικού αναγνώρισης (Codice Fiscale). 

Επιλέξτε μια νομική δομή, όπως η ατομική επιχείρηση (Impresa Individuale) ή η εταιρεία 

περιορισμένης ευθύνης (Società a Responsabilità Limitata - S.r.l.). 

Πόρος: Ο Ιταλικός Οργανισμός Εμπορίου παρέχει πληροφορίες σχετικά με την έναρξη μιας 

επιχείρησης στην Ιταλία, συμπεριλαμβανομένων των νομικών απαιτήσεων και διαδικασιών. Ιταλικός 

Οργανισμός Εμπορίου https://www.ice.it/en/ RegistroImprese.it - I dati ufficiali delle Camere di 

Commercio https://www.registroimprese.it/le-camere-di-commercio  

 

Αυστρία: Για να ξεκινήσετε μια επιχείρηση στην Αυστρία, εγγραφείτε στο Εμπορικό Μητρώο 

(Firmenbuch) και αποκτήστε άδεια λειτουργίας (Gewerbeschein). Επιλέξτε μια νομική μορφή, όπως 

ατομική επιχείρηση (Einzelunternehmen) ή εταιρεία περιορισμένης ευθύνης (Gesellschaft mit 

beschränkter Haftung - GmbH). 

https://www.camara.es/
https://www.camara.es/blog/creacion-de-empresas/tipos-de-sociedades-mercantiles-en-espana-cual-se-adapta-mejor-tus-necesidades#:~:text=Existen%20cuatro%20grandes%20tipos%20sociedades,como%20sus%20ventajas%20e%20inconvenientes
https://www.ice.it/en/
https://www.registroimprese.it/le-camere-di-commercio
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Πόρος: Το Ομοσπονδιακό Οικονομικό Επιμελητήριο της Αυστρίας προσφέρει έναν βήμα προς βήμα 

οδηγό για την έναρξη μιας επιχείρησης στην Αυστρία. Αυστριακό Ομοσπονδιακό Οικονομικό 

Επιμελητήριο https://www.wko.at/ 

 

Ρουμανία: Η ίδρυση μιας επιχείρησης στη Ρουμανία προϋποθέτει την εγγραφή στο εμπορικό μητρώο 

(Registrul Comerțului) και την απόκτηση ενός μοναδικού κωδικού εγγραφής (Cod Unic de Înregistrare 

- CUI). Επιλέξτε μια νομική δομή, όπως η ατομική επιχείρηση (Persoană Fizică Autorizată - PFA) ή η 

εταιρεία περιορισμένης ευθύνης (Societate cu Răspundere Limitată - SRL). 

Πόρος: Το Εθνικό Γραφείο Εμπορικού Μητρώου της Ρουμανίας παρέχει πληροφορίες σχετικά με τη 

διαδικασία εγγραφής και τις νομικές απαιτήσεις. Ρουμανικό Εθνικό Γραφείο Εμπορικού Μητρώου 

https://www.onrc.ro/index.php/ro/  

 

Ελλάδα: Εμπορικό Μητρώο: Για να ξεκινήσετε μια επιχείρηση στην Ελλάδα, εγγραφείτε στο Γενικό 

Εμπορικό Μητρώο και λάβετε αριθμό φορολογικού μητρώου (ΑΦΜ). Επιλέξτε μια νομική μορφή, 

όπως ατομική επιχείρηση (ΕΠΕ) ή ιδιωτική εταιρεία (ΙΚΕ). 

Πόρος: Ο οργανισμός Enterprise Greece παρέχει πληροφορίες και υπηρεσίες για την υποστήριξη των 

επιχειρηματιών που ιδρύουν επιχειρήσεις στην Ελλάδα. Enterprise Greece 

https://www.enterprisegreece.gov.gr/ 

 

   Αυτές οι επισκοπήσεις αποτελούν σημείο εκκίνησης για άτομα που επιθυμούν να ιδρύσουν 

επιχειρήσεις στην Ισπανία, την Ιταλία, την Αυστρία, τη Ρουμανία και την Ελλάδα. Για 

λεπτομερέστερες πληροφορίες, συνιστάται να συμβουλεύεστε τους επίσημους κυβερνητικούς 

δικτυακούς τόπους και τα σχετικά εμπορικά επιμελητήρια κάθε χώρας, περιοχής ή επαρχίας. 

 

Πρακτική δραστηριότητα: Προσοχή στο χάρτη "χρηματοδότησης"! 

Στόχος: η οπτική χαρτογράφηση του οικοσυστήματος των φορέων που μπορούν να παράσχουν 

υποστήριξη και πόρους για την ιδέα της επιχειρηματικής σας ανάπτυξης. Με τη δημιουργία ενός 

ολοκληρωμένου χάρτη, θα αποκτήσετε μια σαφέστερη κατανόηση των διαφόρων οργανισμών και 

πόρων που είναι διαθέσιμοι για να σας βοηθήσουν να πλοηγηθείτε στο δρόμο προς την επιτυχία του 

εγχειρήματός σας. Αυτό μπορεί να περιλαμβάνει πρόσβαση σε χρηματοδότηση, καθοδήγηση, 

ευκαιρίες δικτύωσης, εκπαιδευτικά προγράμματα, κανονιστική καθοδήγηση και πολλά άλλα. Ο 

χάρτης χρησιμεύει ως ένα πολύτιμο εργαλείο για τον στρατηγικό σχεδιασμό και μπορεί να σας 

βοηθήσει να εντοπίσετε πιθανούς εταίρους και συμμάχους για να συνεργαστείτε καθώς εργάζεστε 

για την υλοποίηση της επιχειρηματικής σας ιδέας. 

https://www.wko.at/
https://www.onrc.ro/index.php/ro/
https://www.enterprisegreece.gov.gr/
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Υλικά:  

● έναν υπολογιστή ή μια κινητή συσκευή με σύνδεση στο διαδίκτυο 

● έναν λογαριασμό Google για πρόσβαση στο Google My Maps 

● έγγραφα ή σημειώσεις σχετικά με την ιδέα ανάπτυξης της επιχείρησής σας, ώστε να μπορείτε 

να ανατρέξετε καθώς δημιουργείτε τον χάρτη σας. 

Χρόνος: 60-90 λεπτά. 

Μεθοδολογία:  

1.Δημιουργήστε τον χάρτη των ιδρυμάτων που μπορούν να υποστηρίξουν την ιδέα σας για την 

ανάπτυξη της επιχείρησής σας.  

1. Ξεκινήστε με καταιγισμό ιδεών και έρευνα για τα ιδρύματα που μπορούν να υποστηρίξουν την 

ιδέα σας για την ανάπτυξη της επιχείρησής σας. Αυτοί θα μπορούσαν να περιλαμβάνουν 

κυβερνητικούς φορείς, μη κερδοσκοπικούς οργανισμούς, βιομηχανικές ενώσεις, πανεπιστήμια, 

θερμοκοιτίδες, επιταχυντές, πηγές χρηματοδότησης και πολλά άλλα. 

2. Αφού εντοπίσετε τα σχετικά ιδρύματα, αποκτήστε πρόσβαση στο Google My Maps 

χρησιμοποιώντας τον σύνδεσμο που παρέχεται και συνδεθείτε με το λογαριασμό σας στο Google. 

Μεταβείτε στο Google My Maps και δημιουργήστε το χάρτη σας: https://mymaps.google.com 

Ακολουθήστε τις οδηγίες στο βίντεο-σεμινάριο για να μάθετε πώς να δημιουργήσετε έναν νέο χάρτη 

και να προσθέσετε δείκτες για κάθε ίδρυμα. Μπορείτε να προσαρμόσετε τους δείκτες με 

διαφορετικά χρώματα, εικονίδια και ετικέτες για την κατηγοριοποίηση και τη διάκριση μεταξύ 

διαφορετικών τύπων ιδρυμάτων: 

https://youtu.be/K3qktxK4otg?si=hQG8OzwaWpeZyqm8  

4. Καθώς προσθέτετε κάθε ίδρυμα στο χάρτη, συμπεριλάβετε σχετικές πληροφορίες, όπως το όνομα, 

τη διεύθυνση, τα στοιχεία επικοινωνίας, τον ιστότοπο και οποιαδήποτε άλλη σχετική λεπτομέρεια 

που μπορεί να είναι χρήσιμη για τις προσπάθειες ανάπτυξης των επιχειρήσεών σας. 

5. Αφού ολοκληρώσετε τον χάρτη σας, αφιερώστε λίγο χρόνο για να τον επανεξετάσετε και να τον 

βελτιώσετε όπως χρειάζεται. Μπορείτε επίσης να εξετάσετε το ενδεχόμενο να μοιραστείτε τον χάρτη 

με συνεργάτες ή ενδιαφερόμενους φορείς που μπορούν να παράσχουν ανατροφοδότηση ή να 

συνεισφέρουν πρόσθετες γνώσεις. 

Τροφή για σκέψη: 

Ακολουθούν μερικές συμβουλές και κόλπα για την ίδρυση μιας επιχείρησης 

Στρατηγική δέσμευση με υποστηρικτικά ιδρύματα: 

● Δώστε προτεραιότητα στη δέσμευση με βασικούς θεσμούς, όπως εμπορικά επιμελητήρια, 

συντεχνίες και ενώσεις, με βάση τις ανάγκες της επιχείρησής σας. 

https://mymaps.google.com/
https://youtu.be/K3qktxK4otg?si=hQG8OzwaWpeZyqm8
https://youtu.be/K3qktxK4otg?si=hQG8OzwaWpeZyqm8
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● Δημιουργήστε ουσιαστικές διασυνδέσεις με την παρακολούθηση εκδηλώσεων, εργαστηρίων 

και φόρουμ που διοργανώνονται από αυτά τα ιδρύματα. 

Προσαρμοσμένη προσέγγιση για κάθε χώρα: 

● Αναγνωρίστε τη μοναδικότητα του επιχειρηματικού περιβάλλοντος και του ρυθμιστικού 

πλαισίου κάθε χώρας. 

● Προσαρμόστε την προσέγγισή σας ώστε να ευθυγραμμιστεί με τους τοπικούς πολιτιστικούς 

κανόνες, τις απαιτήσεις της αγοράς και τις νομικές απαιτήσεις. 

Ενδελεχής έρευνα και δέουσα επιμέλεια: 

● Διεξάγετε ενδελεχή έρευνα σχετικά με τους κανονισμούς και το επιχειρηματικό τοπίο σε κάθε 

χώρα-στόχο. 

● Ζητήστε επαγγελματική συμβουλή και νομική συνδρομή για να διασφαλίσετε τη 

συμμόρφωση με τους τοπικούς νόμους και κανονισμούς. 

Στρατηγική δικτύωση για πρόσβαση στην αγορά: 

● Αξιοποιήστε τις ευκαιρίες δικτύωσης που παρέχουν τα εμπορικά επιμελητήρια και οι ενώσεις 

για να εδραιωθείτε στην τοπική αγορά. 

● Συνεργασία με κοινοπραξίες για κοινοπραξίες με σκοπό την ενίσχυση της πρόσβασης στην 

αγορά και την ανταλλαγή πόρων. 

Αξιοποιήστε το Erasmus για νέους επιχειρηματίες: 

● Εξετάστε το ενδεχόμενο συμμετοχής στο πρόγραμμα Erasmus για νέους επιχειρηματίες για 

διασυνοριακή συνεργασία και ανταλλαγή γνώσεων. 

● Δημιουργήστε σχέσεις με έμπειρους επιχειρηματίες σε άλλες χώρες της ΕΕ για να αποκτήσετε 

πολύτιμες γνώσεις.  

Υιοθετήστε βέλτιστες επιχειρηματικές πρακτικές: 

● Ευθυγραμμιστείτε με επαγγελματικές συντεχνίες για να παραμένετε ενημερωμένοι σχετικά 

με τα πρότυπα και τις βέλτιστες πρακτικές της επιχείρησης. 

● Συμμετέχετε σε προγράμματα ανάπτυξης δεξιοτήτων που προσφέρονται από συντεχνίες για 

να ενισχύσετε την τεχνογνωσία του εργατικού σας δυναμικού. 

Αξιοποιήστε τα προγράμματα χρηματοδότησης της ΕΕ: 

● Διερευνήστε χρηματοδοτικά προγράμματα της ΕΕ όπως το Horizon Europe, το COSME και το 

LIFE για οικονομική υποστήριξη. 

● Κατανοήστε τα κριτήρια επιλεξιμότητας και τις διαδικασίες υποβολής αιτήσεων για να 

μεγιστοποιήσετε τα οφέλη αυτών των προγραμμάτων. 

Αποτελεσματική αξιοποίηση των θεσμικών οργάνων της ΕΕ: 
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● Να κατανοήσετε τους ρόλους των θεσμικών οργάνων της ΕΕ, όπως η Ευρωπαϊκή Επιτροπή, 

το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων και το Ευρωπαϊκό Δίκτυο Επιχειρήσεων. 

● Αξιοποιήστε τους πόρους και τις πρωτοβουλίες τους για να ενισχύσετε τα επιχειρηματικά σας 

θεμέλια και να προωθήσετε την καινοτομία. 

Συνεχής μάθηση και προσαρμογή: 

● Υιοθετήστε τη νοοτροπία της συνεχούς μάθησης για να παραμένετε ενήμεροι για τις 

εξελισσόμενες τάσεις της αγοράς. 

● Προσαρμόστε τις επιχειρηματικές σας στρατηγικές με βάση την ανατροφοδότηση, τη 

δυναμική της αγοράς και το μεταβαλλόμενο τοπίο. 

Εντοπισμός και πολιτιστική ενσωμάτωση: 

● Εντοπίστε το υλικό μάρκετινγκ ώστε να ανταποκρίνεται στις πολιτιστικές προτιμήσεις κάθε 

χώρας-στόχου. 

● Επενδύστε στις γλωσσικές δεξιότητες και την πολιτισμική κατανόηση για να βελτιώσετε την 

επικοινωνία και τις σχέσεις. 

Εξερευνήστε τοπικούς πόρους και καθοδήγηση: 

● Αξιοποιήστε τους τοπικούς πόρους που παρέχουν τα εμπορικά επιμελητήρια, οι 

κυβερνητικές υπηρεσίες και οι επιχειρηματικές ενώσεις. 

● Ζητήστε καθοδήγηση από τοπικούς επιχειρηματίες που έχουν πλοηγηθεί με επιτυχία στο 

επιχειρηματικό τοπίο. 

Προτεραιότητα στις βιώσιμες επιχειρηματικές πρακτικές: 

● Ευθυγραμμίστε την επιχείρησή σας με τους τοπικούς στόχους και πρωτοβουλίες 

βιωσιμότητας. 

● Επιδείξτε τη δέσμευσή σας στην εταιρική κοινωνική ευθύνη για να ενισχύσετε την εικόνα της 

επωνυμίας σας. 

Νομική συμμόρφωση και μετριασμός κινδύνων: 

● Δώστε προτεραιότητα στη νομική συμμόρφωση ακολουθώντας πιστά τις κατευθυντήριες 

γραμμές που παρέχουν οι τοπικές αρχές. 

● Ανάπτυξη μιας ολοκληρωμένης στρατηγικής διαχείρισης κινδύνων για την αντιμετώπιση των 

πιθανών προκλήσεων σε κάθε αγορά. 

Οικονομικός σχεδιασμός και νομισματικές εκτιμήσεις: 

● Αναπτύξτε ένα ισχυρό οικονομικό σχέδιο που να λαμβάνει υπόψη τις συναλλαγματικές 

ισοτιμίες και τις πιθανές οικονομικές διακυμάνσεις. 

● Διερεύνηση τοπικών επιλογών χρηματοδότησης εκτός από τα προγράμματα 

χρηματοδότησης σε επίπεδο ΕΕ. 
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Αξιοποίηση της τεχνολογίας για αποδοτικότητα: 

● Αγκαλιάστε την τεχνολογία για τον εξορθολογισμό των λειτουργιών και την ενίσχυση της 

ανταγωνιστικότητας. 

● Μείνετε ενημερωμένοι για τις τεχνολογικές τάσεις που αφορούν τον κλάδο και την περιοχή 

σας. 

 

Πρέπει να γνωρίζετε ότι η ίδρυση μιας επιχείρησης σε διαφορετικές χώρες της ΕΕ απαιτεί ένα μείγμα 

στρατηγικού σχεδιασμού, προσαρμοστικότητας και αποτελεσματικής συνεργασίας με 

υποστηρικτικούς θεσμούς. Λαμβάνοντας υπόψη αυτές τις συμβουλές και τα τεχνάσματα, οι 

επιχειρηματίες μπορούν να περιηγηθούν στις πολυπλοκότητες κάθε αγοράς, να αξιοποιήσουν την 

υποστήριξη βασικών θεσμικών οργάνων και να ανοίξουν το δρόμο για βιώσιμη ανάπτυξη. 

 

 

Προτάσεις μαθησιακού υλικού 

Το μέλλον της καινοτομίας και της επιχειρηματικότητας: Απελευθέρωση απεριόριστων δυνατοτήτων: 

https://www.linkedin.com/pulse/future-innovation-entrepreneurship-unlocking-boundless-arise-

ngo/ 
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